
mercoledì 27 giugno 2007
presso Jolly Hotel de la Gare

piazza XX Settembre 2, 40121 - Bologna

dalle ore 9.30 alle 13.30 e dalle 14.30 alle 18.30

CINA: NUOVE VIE
PER LE PROFESSIONI E L’IMPRESA

Come intraprenderle, come conoscerle.
Seminario di aggiornamento

Relatori:

Prof. Romeo Orlandi
Vice Presidente di Osservatorio Asia, Docente Università Bologna, Già Direttore Uffi cio ICE di Pechino e Shanghai
L’emersione della Cina e le opportunità per i professionisti e le aziende italiane
La potente affermazione della Cina sulla scena internazionale non è stata interecettata pienamente dalle aziende italiane. Pur se i fl ussi commerciali 
e gli investimenti sono in aumento, i loro valori sono lontani da quanto un’affermazione così spettacolare lasciasse presagire. Nella percezione 
generale si è affi dato alla Cina un ruolo benefi co che si è rivelato limitato e talvolta contraddittorio. Eppure le opportunità, come dimostrano i 
numerosi casi di successo, continuano a crescere. Per non rimanere sospesi tra la retorica di un mercato sconfi nato ed il disincanto dei suoi risultati, è 
necessario verso la Cina un approccio realista e profondo. Accanto ai risultati prettamente economici sono emersi i settori che sostengono le aziende: 
il terziario avanzato, la fi nanza, la consulenza legale e professionale. Questi settori hanno fi nora conosciuto uno sviluppo inferiore rispetto a quello 
industriale. Soltanto oggi se ne percepisce la loro importanza per una visione non soltanto quantitativa dello sviluppo cinese. Sempre di più le aziende 
italiane hanno bisogno di servizi qualifi cati e sul luogo delle operazioni. Anche per questa economia dei servizi la Cina offre valide opportunità. 
Sono cadute molte restrizioni ed oggi è possibile stringere delle allenze con partner locali, intraprendere attività indipendenti, in un settore
dinamico e, dopo l’ingresso della Cina  nel Wto, più aperto alla concorrenza ed alla competenza straniere. Comprendere le modalità del mercato, 
la sua articolazione e la differente etica del lavoro non è un esercizio accademico ma uno strumento di lavoro per i professionisti e le aziende.

Prof.ssa Marina Timoteo
Professore di Diritto Comparato Università di Bologna
Investimenti e commercio estero in Cina
- Le riforme del regime degli scambi e degli investimenti esteri dopo l’ingresso della Cina nel WTO: il progressivo allineamento del 

diritto cinese agli standard normativi internazionali.
- Le imprese estere o a partecipazione estera in Cina: novità normative ed implicazioni operative.
- Commercio, investimenti e trasferimento della proprietà intellettuale in Cina: il contratto come strumento di impresa.
- Il “nodo” delle controversie: giustizia ordinaria e arbitrato in Cina. 
- Le dinamiche di legal process e la loro incidenza sui dati formali. Rifl essioni sulle strategie operative degli investitori stranieri in Cina.

Avv. Luca Birindelli
BeA Law Birindelli e Associati, in China Since 1993. Milano, Roma, Beijing, Shanghai, Singapore, Hong Kong, Hanoi, Pyongyang
Il primo studio legale-commerciale italiano abilitato in Cina
- L’apertura dell’economia cinese agli investimenti diretti stranieri. 
- Breve analisi delle fasi evolutive del processo e prevedibili sviluppi futuri. 
- Gli strumenti giuridici a disposizione degli imprenditori stranieri. 
- Analisi delle esigenze che vengono specifi camente manifestate dagli operatori economici a sostegno della loro attività in Cina. 
- Il ruolo che viene svolto da parte dei professionisti stranieri (commercialisti e avvocati) nella Repubblica Popolare Cinese: diffi coltà 

ambientali, limiti operativi e prospettive future.

Ing. Eugenio Emiliani
Direttore Generale SACMI 
- L’esigenza di internazionalizzazione dell’impresa.
-  Le diffi coltà nel governare iniziative imprenditoriali in Cina.
- Le differenze culturali nel trattare con imprenditori e maestranze locali.
- I vantaggi legati alla riduzione dei costi di manodopera, energia, trasporto, valuta e produzione.
-  Il caso SACMI: imparare dalle diffi coltà.

Dr.ssa Marina Ines Scrosoppi
Psicanalista, Brainworker
Il pericolo giallo: non c’è più copia

Al termine di ciascun intervento è previsto un ampio dibattito durante il quale i partecipanti 
potranno formulare domande e quesiti di loro specifi co interesse.

Per iscriversi compilare 
il format seguente 

Per informazioni
Praxis S.p.A.
Via G. Livraghi, 1
40121 Bologna
Tel. 051 222967 
Fax 800 055354
www.praxisinfo.it  
convegno@praxisinfo.it

DATI RELATIVI AL PARTECIPANTE

Nome
Cognome
Funzione

DATI RELATIVI ALLA SOCIETÀ

Ragione sociale
P.IVA o C.F.
Indirizzo
Città Provincia
Cap
Tel. Fax
E-mail

MODALITÀ D’ISCRIZIONE

Versamento anticipato della quota a mezzo bonifi co bancario intestato a:
Praxis S.p.A. - Banca Popolare dell’Emilia Romagna - Sede di Bologna - Via Venezian, 5/A - 40121 Bologna
C/C n. 1216923 - ABI  05387 - CAB 02400 - CIN   M 
Ovvero con assegno bancario o circolare intestato a:
PRAXIS S.p.A. tramite raccomandata assicurata con rilascio di regolare fattura quietanzata.
 
MODALITÀ DI PAGAMENTO

Bonifi co    Assegno
Richiesta per prenotazione alberghiera  Si   No
Per notti
Camera  singola    doppia

Note:

Per informazioni ed adesioni telefonare a: Praxis S.p.A., Via G. Livraghi, 1 - 40121 Bologna
Tel. 051 222967 (7 linee) - Fax 800 055354 - www.praxisinfo.it - convegno@praxisinfo.it

INFORMATIVA PRIVACY

I dati personali acquisiti tramite il presente modulo sono raccolti per le fi nalità connesse allo svolgimento del Convegno e trattati con l’ausilio di 
strumenti elettronici dal personale da noi incaricato (addetti alle attività commerciali, di amministrazione e di segreteria dei Convegni). I suddetti 
dati potranno essere utilizzati anche per informarLa dei nostri futuri eventi se esprimerà il Suo consenso barrando l’apposita casella. Titolare del 
trattamento è Praxis S.p.A., Via G. Livraghi 1, Bologna, presso cui possono essere esercitati i diritti di cui all’articolo 7 del D.Lgs. n. 196/2003.

Consento l’utilizzo dei dati per informazioni su vostri convegni.   Si   No

Data          Firma

MODULO DI REGISTRAZIONE

Quota di partecipazione: Euro 490,00 + IVA 20% per persona.
La quota di partecipazione è comprensiva di colazioni di lavoro, coffee-breaks, documentazione, materiale didattico.

L’iscrizione si intende perfezionata al momento del ricevimento della presente scheda (fax 800 055354) regolarmente compilata e sottoscritta per accettazione.

L’incontro è in corso di accreditamento 
ai fi ni della Formazione Professionale 
Continua del Dottore Commercialista

L’incontro è valido ai fi ni dell’assolvimento
dell’obbligo formativo e permette la maturazione
dei crediti formativi per i Ragionieri Commercialisti


